Przedstawiciel handlowy w sprzedazy oprogramowania i informatyki.
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O firmie

Firma zajmuje sie Swiadczeniem ustug, w tym informatycznych, i podkresla swoje zaangazowanie w ochrone danych osobowych swoich klientéw zgodnie z obowigzujgacymi przepisami.
Zakres obowigzkéw

® Pozyskiwanie i rozwdj klientéw: Aktywne poszukiwanie nowych klientéw i budowanie z nimi trwatych relacji,
czesto poprzez doradztwo techniczne w zakresie rozwigzan IT.

e Doradztwo techniczne: Wykorzystywanie wiedzy z zakresu technologii do profesjonalnego doradzania klientom
w kwestiach wyboru i zastosowania produktéw lub ustug firmy.

e Realizacja strategii sprzedazy: Skuteczne wdrazanie i realizacja strategii sprzedazy firmy, obejmujace zaréwno
sprzedaz nowych rozwigzan, jak i utrzymanie relacji z obecnymi klientami.

Wymagania

e Zrozumienie technologii: Gtebokie zrozumienie branzy informatycznej, oferowanych rozwigzan i technologii, by
mac profesjonalnie doradza¢ klientom.

e Umiejetnosci interpersonalne: Zdolno$¢ budowania relacji, komunikatywnos$¢ i umiejetnos¢ wptywania na
decyzje klientéw, co jest kluczowe w pracy handlowca.

e Orientacja na cel: Dazenie do osiggania celéw sprzedazowych, ciggte poszukiwanie nowych mozliwosci i
podejmowanie wyzwan.

Oferujemy

e Szerokie portfolio oprogramowania i ustug IT: Firma oferuje réznego rodzaju oprogramowanie (np. systemy
zarzadzania, platformy chmurowe, narzedzia analityczne) oraz ustugi zwigzane z wdrozeniem i wsparciem
technicznym.

e Szkolenia i rozwoj: Przedstawiciel handlowy otrzymuje dostep do szkolei z zakresu nowinek technologicznych
oraz informacji o nowym oprogramowaniu, co pozwala mu poszerza¢ wiedze i lepiej doradza¢ klientom.

e Narzedzia pracy: Przedstawiciel handlowy korzysta z narzedzi wspierajacych jego prace, takich jak systemy
CRM (Customer Relationship Management), ktére utatwiajg zarzadzanie kontaktami z klientami, historig ich
interakcji oraz procesami sprzedazy.

e Materiaty marketingowe i sprzedazowe: Dostep do informacji o produktach, materiatéw promocyjnych i
strategii sprzedazy pomaga w skuteczniejszym przedstawianiu oferty klientom.

® Wsparcie zespotu technicznego i specjalistdw: W razie potrzeby, przedstawiciel handlowy moze liczy¢ na
wsparcie techniczne i wiedze specjalistow IT, aby rozwigzac¢ ztozone problemy klientéw.

Informacje dodatkowe

Srednie miesieczne wynagrodzenie w tej branzy moze wynosi¢ od 10 000 do 12 000 zt brutto, czesto uzupetnione o prowizje od sprzedazy.
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