
Rekrutacja stacjonarna  opolskie · Opole opublikowano: 20 października 2025

15:28

Sprzedawca

O firmie

Nasz klient to jedna z najszybciej rozwijających się !rm w europejskiej branży obuwniczej, z silną pozycją na rynku detalicznym. Firma konsekwentnie rozwija swoją sieć sprzedaży,
oferując szeroki wybór obuwia i akcesoriów dla całej rodziny – od klasyki po najnowsze trendy modowe.
Dzięki nowoczesnemu podejściu do zakupów hurtowych oraz współpracy z uznanymi producentami, nasz klient łączy atrakcyjne ceny z wysoką jakością i komfortem użytkowania. W
ofercie znajdują się zarówno znane marki światowe, jak i autorskie kolekcje tworzone z myślą o potrzebach klientów.
To doskonałe miejsce pracy dla osób, które pasjonują się modą, cenią sobie dynamiczne środowisko i chcą mieć realny wpływ na rozwój jednej z najbardziej rozpoznawalnych marek
obuwniczych w Europie.

Zakres obowiązków

Wsparcie codziennych procesów sklepowych – od przyjęcia dostawy i kompletowania zamówień online, po
wykładanie towaru i obsługę Klienta.

Dbanie o atrakcyjną ekspozycję produktów oraz porządek na sali sprzedaży.

Budowanie pozytywnych doświadczeń zakupowych klientów.

Wymagania

Zaangażowanie, otwartość i pozytywne nastawienie.

Umiejętność pracy zespołowej i chęć rozwoju.

Otwartość na potrzeby klientów i pasja do pracy z produktem.

Gotowość do nauki – wszystkiego Cię nauczymy!

Zainteresowanie modą i aktualnymi trendami (mile widziane).

Oferujemy

Stabilne zatrudnienie w oparciu o umowę o pracę.

Zniżki na produkty firmowe,

Buty służbowe- wybierasz je sam, a my pokrywamy koszt.

System premiowy oraz konkursy motywacyjne

Szeroki pakiet benefitów: karta Multisport, platforma BeActive, opieka medyczna LuxMed, dodatkowe
ubezpieczenie.

Program poleceń pracowniczych- bonus za każdą poleconą osobę, która dołączy do zespołu.

Rozwój i szkolenia- kompleksowy program wdrożeniowy na start oraz dostęp do bezpłatnej platformy e-
learningowej.

Możliwość rozwoju kariery w strukturach,

Portal Pracy dla Osób 
z Niepełnosprawnościami
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